ポイント１　販売資格者の役割
重要度　高
ポイント
変額保険では、長期的な収益性を追求する資産運用を原則としています。したがって、お客様には契約を長期にわたって継続していただくことに加え、運用実績についても長期的に判断していただくことが重要です。
募集にあたっては、変額保険の特性を正確に説明するために、正しい情報提供と、お客様の意向・ニーズを把握したうえで販売に努めることが大切です。なお、募集にあたってお客様に交付が必要な書類がありますので、その点も押さえておきましょう。

お客様に交付が必要な書類
[bookmark: _GoBack]契約の申し込みを受けるときには、必ず「契約締結前交付書面（「契約概要」「注意喚起情報」）「ご契約のしおり－（定款・）約款」「特に重要なお知らせ」を契約者に手渡して、重要な事項を説明し、納得いただいたうえで申込書等の所定の箇所に契約者の受領印を押印していただく必要があります。
お客様意向の確認
契約の申込みをいただく際には、事前の意向把握や保険商品の申込み内容が最終的にお客様意向に合致したものになっていることを「意向確認書面」にてお客様ご自身に確認していただく必要があります。
